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hogyan lehet extra jövedelemez jutni 

olcsó és jogszerű licencekkel?
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Mi értjük a Microsoft licencelését
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Helyszíni (on-prem) licencek adás-vétele

A szoftverköltségek optimalizálása

Hibrid megoldás Microsoft 365-tel

Megelőző szoftverauditok

SAM szolgáltatások és licencelési tanácsadás



A PREO Software AG csoport része
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• Vezető szoftverszolgáltató (SSLM)

• Teljes EU lefedettség

• A piacon 2005 óta - CZ: 2019, HU: 2023

• A cseh közszféra legnagyobb szabadpiaci 

licenc-beszállítója



A közszektor kiemelt partnere



A közszektor kiemelt partnere

Átlagosan realizált megtakarítás: 54 %

> 997 M Ft megtakarítás
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LICENCE = JOG
• Másodlagos szoftverlicencek: ahol a terjesztés ellenőrzésére vonatkozó jog 

kimerült

• Az új licencekkel azonos jogok

• A licenc hordozója nem a termékkulcs, a CoA vagy a számla, hanem annak

dokumentációja, hogy a jogok átruházása megtörtént.

• A licencek egyenértékűsége ÚOHS-25008/2021/500/AIv. sz.



A közbeszerzések 
odaítélésének módszere
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• Az EU és CZ jogszabályai és bírói gyakorlata

• A licencek átruházásának feltételei

• Sablonok, AK hibák (GDPR, üzleti titok)

• Példa közbeszerzési szerződésre

• A magyar változat előkészületben



A jogkimerülés elve - 1

Software Licenses Management

• A szellemi tulajdon területén a gyártók a termék első

eladása után kimerítik arra vonatkozó jogaikat, hogy

bizonyos feltételek teljesülése esetén ellenőrizhessék a

termék további átruházását.

• Szellemi termék – fizikai termék

• Nincs értékcsökkenés – nincs analógia?

• Előzetes döntéshozatal EUB: (C-128/11. UsedSoft GmbH /

Oracle, C-166/15. Ranks és Vasilevičs / Microsoft)

Jogkimerülés: szoftverre, letöltött példányra is
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A jogkimerülés elve - 2
1. Az első vásárló a szerzői jog jogosultjának hozzájárulásával 

vásárolta meg a licenceket, és azok nincsenek időben korlátozva.

2. Az első megszerző az EGT valamely államában vásárolta a 

licenceket.

3. Az eredeti jogosult gondoskodott a licencek eltávolításáról és 

megakadályozza azok használatát.

4. A licenceket mind az eredeti, mind az új vásárló teljes egészében 

kifizette, nem pedig lízingelte.

5. A licenceket nem terhelik harmadik fél jogai.

EUB

Ker.
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A jogkimerülés elve - 3
2022. május 27: Fővárosi Ítélőtábla (5.Bhar.342/2021/7): az Szjt. szerint, ha a szoftvert 

meghatározott feltételekkel az EGT-ben első ízben forgalomba hozzák, akkor a terjesztési 

jog kimerül, tehát nem gyakorolható. 

A contrario: Ha a szoftverek eredeti példányai a felhasználó tulajdonába kerültek volna, és 

a jogosult díj ellenében időbeli korlátozás nélküli felhasználási jogot biztosított volna, akkor 

a másodlagos vevő jogszerűen szerezte volna meg a szoftvereket, és joga lett volna a 

többszörözésre, mivel az eredeti tulajdonos terjesztési joga kimerült volna.

https://www.jogiforum.hu/torvenytar/gyors/Szjt/
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A jogkimerülés elve - 4
Balassagyarmati Törvényszék (3.B.54/2018/98.): A jogkimerülés szerint a szoftver gyártójának a 

terjesztési joga akkor szűnik meg, amikor a szoftvert eladta. Elméletileg bárkinek tovább adható a 

program. A használt szoftverek eladásának legalitásához az szükséges, hogy a szoftver eredetét 

hitelesen igazolni tudja a felhasználó. Az eladást követően az eladott szoftvert el kell távolítani a gépről 

és meg kell semmisíteni vagy átadni a vevőnek a biztonsági másolatot. 

Az EUB C-128/2011 ítélete szerint ez nem csak a fizikai adathordozón eladott szoftverekre vonatkozik, 

hanem a letöltésekre is. A letöltött szoftvert [MVL] szabadon tovább lehet adni, ebbe az átruházásba a 

szoftvergyártó nem szólhat bele.” Közbeszerzések?
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Ez rendben van, de...

HOGYAN LEHET 
PROFITOT TERMELNI?



Vétel és eladás
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• Magán- és állami szervezetek

• OEM op.rendszer, szerverlicencek, CAL-ok



Amszterdam városa
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• Átköltözés az Azure-ba -> versenypályázat

• Mennyiség: 3.000.000 € (= 1 év Azure)

• Kivásárlás dátuma: 2022. április

• Termékek:

• SQL 2019, Windows Server 2022 (SA-val), RDS, CAL-ok, 

Office 2019 (SA nélkül)



Hogyan történik a kivásárlás
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• Átvilágítás

• Hozzáférés többszörös licencű fiókhoz (megrendelések) 

• Beszerzési jogcímek

• Licenc előzmények létrehozása (Lic, SA, Step-Up, True-Up, stb.)

• Az átruházási dokumentáció elkészítése
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Dokumentáció a másodlagos licencekhez
1. A licencek teljeskörű azonosítása
(termékverzió, (SA), átruházás igazolása, szerződések, rendelési számok, típusok)

2. A licencelési előzmények teljes körű azonosítása 
(az alapul szolgáló licencek, (StepUp vagy TrueUp) 

3. A licencek igazolása 
(VLSC/Business/Microsoft-fiók képernyőképe)

4. Az első felvásárló teljes körű azonosítása 
(kapcsolattartók, a forgalomba hozatal területe)

5. Nyilatkozat a licencek átruházására vonatkozó 
feltételek teljesítéséről (5 feltétel)

6. A licencek átruházásának igazolása 
(1. vásárló eredeti adásvételi szerződése, a láncolat tagjai közötti átruházás igazolása)

7. A licencia jogosultak teljes láncolata 
(közbenső jogosultak + nyilatkozatuk az 5 feltételnek való megfelelésről)

A számla/eladó
nyilatkozata és a
dokumentumok
benyújtásának
elmulasztása
vagy kitakarása
NEM ELEGENDŐ
BIZONYÍTÉK a
megfelelésre!



Intelligens licencelési megoldások
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• SQL Server licencelés (per Core)

• 2019 (11/2022 előtt) vs. 2022 (tetszőleges VM magelosztás)

• A VDI olcsóbb módja (thin clients)

• Windows Server Datacenter + WSvr CAL + RDS CAL

• Kényelmesebb operációs rendszer kezelés

• Win Ent LTSB/LTSC 2016/2019/2021 az OEM felett



Látogassanak el
standunkra és nyerjenek
a tombolánkon!

Dr. Borzsák Levente, Phd.

l.borzsak@prednyslm.eu

+36 30 406 46 97

www.prednyslm.eu

Mi értjük 
a licencelést

Dobja be névjegykártyáját ☺

mailto:m.predny@prednyslm.eu
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